TAP DOAN SAO MAI
CONG THONG TIN MUA SAM

SAQLAIGIOUP

NOI DUNG 04

CHINH SACH QUA TANG, TIEP KHACH VA CHI PHi
LIEN QUAN

MUC TIEU Nham tranh phat sinh nghia vu hoac anh huédng khéng phu hgp dén tinh
khach quan, Nha cung cap/Nha thau phai kiém soat viéc tang qua, chiéu
dai, tai trg, di lai hoac cac lgi ich khac cho can b, nhan vién cta Tap
doan.

QUY DPINH AP DUNG

1. Khéng dugc tang tién mat, phiéu tién, khoan vay, hoa hong ngoai hgp dong hoac lgi ich
c6 tinh chat tuong duong cho ngudi tham gia hodc cé kha nang anh hudng dén quyét dinh
mua sam.

2. Khdng dugc t6 chirc du lich, nghi dudng, gidi tri, an uéng hoac tai trg cd nhan cé gia tri
dang k& nham tao Igi thé trong dau thau, thuong thdo hoac thuc hién hop déng.

3. Qua tang/ti€p khach phuc vu muc dich cong viéc, néu dugc phép, phai cé gia tri va tinh
chat hop ly, khéng nham déi 1dy quyét dinh hoac uu dai.

4. Nha cung cap/Nha thau phai tuan tha cac yéu cau cu thé cta Tap doan vé viéc khdng
nhan/khéng cung cap qua tang, tiép khach trong cac thai di€ém nhay cam nhu dang danh
giad ho sag, thuong thdo hoac phé duyét két qua.

5. Tap doan c6 quyén yéu cau tu choi, hoan tra hoac ghi nhan viéc x(r ly cac qua tang/lgi ich

khéng phu hop.

DPIEM CAN NHO

Khéng dung qua tang, ti€p khach hoac Igi ich cd nhan dé€ dgi Iay uu tién trong mua sam.

Ap dung déng thai véi hé so mai thau/yéu cau bao gia, hop dong va cac quy dinh phap luat cé lién quan.
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	TẬP ĐOÀN SAO MAI
	CỔNG THÔNG TIN MUA SẮM

	NỘI DUNG 04
	CHÍNH SÁCH QUÀ TẶNG, TIẾP KHÁCH VÀ CHI PHÍ LIÊN QUAN
	MỤC TIÊU
	Nhằm tránh phát sinh nghĩa vụ hoặc ảnh hưởng không phù hợp đến tính khách quan, Nhà cung cấp/Nhà thầu phải kiểm soát việc tặng quà, chiêu đãi, tài trợ, đi lại hoặc các lợi ích khác cho cán bộ, nhân viên của Tập đoàn.

	QUY ĐỊNH ÁP DỤNG
	1. Không được tặng tiền mặt, phiếu tiền, khoản vay, hoa hồng ngoài hợp đồng hoặc lợi ích
	có tính chất tương đương cho người tham gia hoặc có khả năng ảnh hưởng đến quyết định
	mua sắm.
	2. Không được tổ chức du lịch, nghỉ dưỡng, giải trí, ăn uống hoặc tài trợ cá nhân có giá trị
	đáng kể nhằm tạo lợi thế trong đấu thầu, thương thảo hoặc thực hiện hợp đồng.
	3. Quà tặng/tiếp khách phục vụ mục đích công việc, nếu được phép, phải có giá trị và tính
	chất hợp lý, không nhằm đổi lấy quyết định hoặc ưu đãi.
	4. Nhà cung cấp/Nhà thầu phải tuân thủ các yêu cầu cụ thể của Tập đoàn về việc không
	nhận/không cung cấp quà tặng, tiếp khách trong các thời điểm nhạy cảm như đang đánh giá hồ sơ, thương thảo hoặc phê duyệt kết quả.
	5. Tập đoàn có quyền yêu cầu từ chối, hoàn trả hoặc ghi nhận việc xử lý các quà tặng/lợi ích
	không phù hợp.

	ĐIỂM CẦN NHỚ
	Không dùng quà tặng, tiếp khách hoặc lợi ích cá nhân để đổi lấy ưu tiên trong mua sắm.
	Áp dụng đồng thời với hồ sơ mời thầu/yêu cầu báo giá, hợp đồng và các quy định pháp luật có liên quan.




